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KLAR! MEHR! ERFOLG!

Uber 3 Jahrzehnte
Erfahrung aus erster Hand

e Experte fur Verkauf und Fuhrung

e Mitarbeitende- und
FUhrungskrafteentwickler

e TOP 10 Coach

e erfolgreicher Manager

e inspirierender Vortragsredner
e erfahrener Unternehmer

e erfahrener Trainer

e Entwickler von Organisatoren
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unter anderem bekannt aus:

Verband der
Wirtschaftsforderungs- und
Entwicklungsgesellschaften
in Nordrhein-Westfalen

= . i
kompetenznetz Mittelstand Cafe
mittelstand

Personalleiter f
c;ﬁg herso Emagazin

£3
WeItJournaI AUTOHAUS



JENSTAUBEL

Kontakt

Im S6nning 6
53639 Konigswinter

Fon: +49 (0) 22 23 90 61 76
Mobile: +49 (0) 177 258 258 O

E-Mail: info@jenstaubel.de
Web: www.jenstaubel.de
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Freizeiten fijr
>12.000 Kinder &
Jugendliche
organisiert
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1° ﬁ
»Wenn DU heute

nichts dnderst,
iIst morgen
wie gestern.«

| JENSTAUBEL
b



»EINE FUHRUNGSKRAFT
ENTWICKELT MENSCHEN.

Durch die Art und Weise
unserer FUhrung machen wir
es ihnen leicht oder schwer.

Wir leiten Menschen auf den
richtigen Weg oder auf den falschen.

Wir holen das Beste aus ihnen heraus
oder unterdriicken sie.

Wir starken ihre Integritat oder wir
verderben sie —
ob wir es wollen oder nicht.«

Peter F. Drucker: *1909 in Wien, Osterreich -
1'20__05 osterreichischer/amerikanischer
Okonom und Managementberater




1-JENS TAUBEL 18

»Respektiere deine

itarbeiter und sie
werden dich
respektieren.«

Respekt

Brian Tracy: *1944 in Kanada
Motivationstrainer und Autor

Transparenz

»Transparenz
bedeutet, dass man
nicht nur das sagt,
was man denkt,
sondern auch, was
man tut und warum
mMan es tut.«

Peter F. Drucker: *1909 in Wien,
Osterreich - 12005

osterreichischer/amerikanischer
Okonom und Managementberater

(1° ‘
»Gesundheit ist
nicht alles,
aber ohne

Gesundheit ist alles
nichts.«

Arthur Schopenhauer: *1788 in Danzig,
PreuBen - 11860 deutscher Philosoph
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»Sorgfalt ist
die Wahrung
des Lebens.«

Sorgfalt

Steve Maraboli: *1975 in New Jersey,
USA US-amerikanischer Redner, Autor
und Verhaltenswissenschaftler

Integritat

»Integritat bedeutet, ‘
dass du tust,
was richtig ist, auch
wenn hiemand
hinschaut.«
J.C. Watts: *1957 in Eufaula,
Oklahoma, USA

US-amerikanischer
Politiker und Pastor

19

Wert

schopfen

»Der SchlUssel zum
Erfolg ist es, Werte zu
schaffen.

Wenn du etwas gibst,
das einen echten
Wert hat, dann wird
der Erfolg
automatisch folgen.«
John C. Maxwell: *1947 in Garden City,
Michigan, USA US-amerikanischer Autor

und Redner im Bereich der
Fiihrungsentwicklung
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(11
»Die grofRte
Bedrohung

far unsere Umwelt
ist der Glaube, keit
dass jemand
anderes
sie retten wird.«

Nachhaltig-

20

Robert Swan: *1956 in Durham, England “
britischer Umweltschiitzer
und Abenteurer

»Inspirierende
FUhrungskrdafte
schaffen
nicht nur
Follower,

sondern auch neue
FUhrungskrafte.«

Warren Bennis: *1925 in New York City,
New York, USA - 12014
US-amerikanischer Management
-experte und Buchautor

»Sinnhaftigkeit
entsteht,
wenn Sie lhren
Fahigkeiten
einen
grolReren Zweck

geben.« Sinn-

haftigkeit

Amit Ray: *1960 in Kalkutta, Indien
indischer Autor und spiritueller Lehrer

Inspiration



»Spal’ zu haben
ist der beste Weg,
um grofdartige
Dinge zu tun.«

Herm Albright: *1876 in Wisconsin, USA -
11944 US-amerikanischer Schriftsteller
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VORTRAG

Delegiere oder Verliere!
Freiraum schaffen fur
effektive FUhrung.

Wer kennt nicht das Gefuhl, von
einer Flut von Aufgaben, E-Mails
und PowerPoint-Prdsentationen
Uberrollt zu werden und dem
standigen Druck der Arbeits-
belastung und Uberforderung,
nicht gewachsen zu sein?

Wie koébnnen wir Menschen
dieser Uberlastung langfristig
standhalten?

Diese Frage stellen sich viele.

Aus seinem frUheren Arbeits-
alltag als Fuhrungskraft eines
bekannten Automobilkonzerns
kennt Jens Taubel solche
Situationen nur zu gut .

Doch keine Panik! Jens Taubel
hat erprobte Strategien, um mit
der Belastung durch die Vielzahl
von Aufgaben umzugehen.

Ein wichtiger Tipp:
Delegieren Sie!

Ubertragen Sie Verantwortung
und Zustdndigkeiten geschickt
an lhre Teammitglieder.

So schaffen Sie sich Freirdume far
die eigentliche Kernaufgabe einer
Fuhrungskraft: Das effektive und
zielgerichtete Fiihren.

Sie werden feststellen, dass lhre
Teammitglieder an ihren neuen
Aufgaben und Verantwortungen
wachsen und sich stérker mit
ihrer Arbeit und dem Unter-
nehmen identifizieren.

Auf diese Weise kénnen Sie
sich auf das konzentrieren,
woflir Sie als Flhrungskraft
eigentlich da sind: ein Team
zum Erfolg fiithren!
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VORTRAG

Tipps und Tools
far erfolgreiches
Sales & Leadership

Die einzigartige Verschmelzung
von Vertriebskompetenz und
Fihrungserfahrung erwartet Sie in
der Begegnung mit dem Experten
far Fuhrung & Verkauf Jens Taubel.

In mehr als 30 Jahren als
FUhrungskraft in Sales-Positionen
hat sich Jens Taubel ein
reichhaltiges und praxiserprobtes
Repertoire an Wissen angeeignet.

Im Fokus seiner Arbeit stand dabei
immer das Engagement fur den
nachhaltigen Verkauf.

Jens Taubel nimmt Sie mit auf eine
Reise zu modernen und erprobten
Methoden von Fuhrung & Verkauf.

In spannenden und kurzweiligen
Vortrdge gewdhrt er Einblicke in
erfolgreiche Strategien und stellt

innovative Tools vor.

Er gibt handfeste Tipps aus der
Praxis, mit denen Sie Ilhre
FUhrungsverantwortung effizienter
gestalten kénnen.

Er zeigt Uberzeugend auf, dass die
Verbindung von Sales und Leader-
ship nicht nur machbar, sondern
unabdingbar fur den Erfolg lhres
Teams und Unternehmens ist.

Entdecken Sie frische Perspektiven
und effektive Werkzeugen, mit
denen Sie Ihre Fuhrungsrolle noch
erfolgreicher ausfullen werden.

Jens Taubel wird auch Sie, lhre
Mitarbeitenden und lhre Gdste
mit dem bemerkenswerten
Spektrum seines langjdhrigen
Erfahrungsschatzes inspirieren.
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VORTRAG

Hinhoren, fordern,
wertschatzen.
So geht moderne Fuhrung.

Hinhéren, fordern, wertschdtzen.
“Das ist der harmonische Drei-
klang moderner FUhrung”’, sagt
Jens  Taubel. Leidenschaftlich
betont er die Bedeutung der
menschlichen Komponente.

Gerade in Zeiten, in denen Teams
nicht mehr ausschlielllich an
einem physischen Ort arbeiten
und hybrides  Arbeiten zur
Normalitdt geworden ist.

GrolRen Wert legt er dabei auf die
Unterscheidung zwischen bloBem
Zuhéren und aktivem Hinhéren.

Beim Hinhéren geht es fur ihn nicht
nur um das Offensichtliche,
sondern auch um Untertébne und
das, was zwischen den Worten
gesagt wird.

Uber 30 Jahre Fuhrungserfahrung
haben immer wieder bestatigt:
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter
wollen nicht nur gehért, sondern
auch gefordert werden.

Kénnen  diese  Verantwortung
dbernehmen und innerhalb von
Projekten eigenstdndig Entschei-
dungen treffen, hat das Vorteile.

Es fordert das Wachstum stérkt
das Zugehoérigkeitsgefiihl und
tréigt zur Zufriedenheit der
Mitarbeitenden bei.

An dieser Stelle ruckt die
Fuhrungskraft wieder in den Fokus.

Jens Taubel betont, dass es

entscheidend ist, solche
Leistungen zu erkennen und
anzuerkennen, um die

Zufriedenheit und Begeisterung
der Mitarbeitenden zu férdern.

Sein Dreiklang der modernen
Fiuhrung dient als Leitfaden far
eine positive und effektive Fihrung
in der heutigen Zeit.

Lassen Sie sich von Jens Taubel
inspirieren. Entdecken Sie, wie
viel Spaf Fiihrung machen kann!






2 - KEYNOTES Unterhaltsam Inspirierend Kurzweilig 31

VORTRAG

Warum Verkaufer & Kunden
mehr Affaren haben sollten.

zum Impulsevortrag
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14 —l
»Besser werden.

Mehr erreichen.

Oft genugt es
einfach schon,
das Falsche
wegzulassen,
um mehr Erfolg
zU haben!«

| JENSTAUBEL
b
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Kundenmeinungen
der letzten 12 Monate

Proven Expert

Kundenmeinungen
der letzten 12 Monate

Proven Expert

35
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Germany's next
SP—A? RYXSTAR

FUTUREXX
STARS

BY 5 STERNE TEAM
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2

Industrie- und
Handelskammer
Bonn/Rhein-Sieg

2017 Ehrennadel in Bronze

IHK/Bonn-Rhein-Sieg
fur 10 jahrige
Ehrenamtstatigkeiten

Vorsitzender
IHK-Prufungsausschuss
Betriebswirt IHK
Master Professional
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2016 LEAD AWARD

CIRES TR Bestes Training fur

erfahrene
FUhrungskrafte
Crestcom

2014 GOLD

BESTE Bester Autohandler

AUTOHANDLER

Deutschlands
Kundennote: 1,6
Autobild

2010 SILBER

INTERNET - SALES - AWARD
der Fachzeitschrift Kfz-Betrieb

2006 TOP 10

VERTRIEBS - AWARD
der Fachzeitschrift Kfz-Betrieb
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2000 -2010

GOLD & TOP 10

Rallye-Raid-Teilnehmer,
Wistenrallyes & mit
internationaler
C-Rennlizenz

ausgebildeter
Padi-Rescue-Diver







AUSZUG AUS DER
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A TUVRheinland

Genau. Richtig

Kellner& Kunz AG feco

RECA HALT. WIRK

’ SIEGFRIED
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CABLEVVAY

Y BAD

GESUNDHEITSVORSORGE UND
SICHERHEITSTECHNIK GMBH

loolFactory

Culting Tool

VORMBROCK
BESTATTUNGEN

[honeg

Zerspanungstechnik

GrulsH

Heintze

Seahibau Bmauhlmmw

"“
GEORGIAINSIGHT

\ S

YOUR TRAVEL GUIDE

TERTIAY

48
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1 —l
nLebenslanges

Lernen ist eine
Grundvoraussetzung
far dauerhaften
Erfolg.«

| JENSTAUBEL
b






TIMELINE

Stationen &
Meilensteine

www.jenstaubel.de
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¢

HANNOVER
MESSeE

1971

Geboren und
aufgewachsen

in der Messestadt

1987 Ausbildung
zum KFZ-
Mechaniker

1990 - 1992
“Gelber Engel”
Praxis- und
Lebenserfahrung
gesammelt

1993

Ausbildung zum
GrofB3- und AuB3en-
handelskaufmann

54
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1995
Zertifizierung
zum Verkaufer

1995

EXPO 2000 Hannover
HR & Sales-Projekte
Teil des Auswahlteams

Die Weltausstellung

1999 Mitsubishi
TOP-Verkaufer

Sales Experience
New York flr
Top Performer

1999
General Manager
Operations / Prokurist
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2004
ausgebildeter Padi-
Rescue-Diver

2006
Master Professionalin
Business Management

2007 Vertriebsleiter

RENAULT Gebrauchtwagen
Deutschland

2012 General Manager

RENAULT Niederlassung
K6ln/Rhein-Sieg
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JENS TAUBEL
CONSULTING |
COACHING | TRAINING |
KEYNOTE-SPEAKING

EXPERTISE &
WEITERBILDUNGEN

58

2014 Grunder, Inhaber
& Geschaftsfluhrer

Flihrungs- & Verkaufs-
Akademie

Verkaufs- und
Verhaltenspsychologie

lizenzierter scan-Coach
DNLA-Diagnostiker

Trainer fur Stress-/und
Burnout-Pravention
(FH Potsdam)

Professional Scrum-
Master (PSM)

Professional Agile
Leadership (PAL-I)

zertifizierter Blended-
Learning-Trainer
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Jens Taubel im
Gesprach mit

Ralf Ragnik
FuBball-
Erfolgstrainer

Russell Garcia
Hockey-Olympia-
Sieger und
Weltmeister-Trainer

Wolfgang Overath
FuBball-
Weltmeister




5 - TIMELINE Stationen & Meilensteine 60

1° ﬁ
»lst das WARUM klar,

ist das WIE
schon fast
erledigt.«

| JENSTAUBEL
b
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RATGEBER

EHEIMNISSE __
EEF%LGREICHER FUHRUNG

verzichtbare Tipps €ine
10 unvemchtt%ahrﬁmggkmﬁ zu sein

erfolgreiche

jenstaubel.de
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WHITEPAPER
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WHITEPAPER

Sichern Sie sich lhr kostenloses Whitepaper!

Meistern Sie den Prozess einer reibungslosen Termin-
vereinbarung. Mit dem Whitepaper “Expertentipps fiir eine
geschmeidige Terminvereinbarung” erhalten Sie wertvolle
Tipps aus der Praxis, die Ihnen genau dabei helfen.

Besuchen Sie jenstaubel.de und starten Sie noch heute
mit der Optimierung lIhrer Terminplanung.

WHITEPAPER

EXPERTENTIPPS:
FUR EINE GESCHMEIDIGE
TERMINVEREINBARUNG

JENSTAUBEL

jenstaubel.de

66
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PODCAST

REVOLUTION FUR
DEINEN VERKAUF UND

DEINE FUHRUNG
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TESTIMONIALS

Begeistertes
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unserer Kunden
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ProvenExpert ist eine
Online-Plattform, die das
Vertrauen der Kunden in ein
Unternehmen widerspiegelt. SEHR GUT

] ?: BEI“""Ert.Jr"EEn

5 Sterne sind ein Zeichen
dafiir, dass Kunden mit
unseren Dienstleistungen
oder Produkten auBBerst
zufrieden waren.

davon sind

100% EMPFEHLUNGEN
Mehr Infos

Aufwand / Nutzen
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SEHR GUT

War das beste Seminar, dass ich jemals hatte und kann es nur jedem empfehlen!

Vielen Dank

Erfahrungsbericht & Bewertung zu
Verkaufsakademie

SEHRGUT  Richtig gut zugeschnittene Schulung, flr die eignene BedUrfnisse optimiert.
Jederzeit bereit auf Fragen, Winsche und Unklarheiten einzugehen.
Aufgelockerte Tagesseminare mit genugend Pausen und verschiedensten
Aufgaben fur die Teilnehmer, um die Fllle der Informationen aufzunehmen
und zu speichern. Kompetenter Vortragender der sein Handwerk
beherrscht!

v

5 o5 d5

Nach tUber 30 Jahren mit unterschiedlichesten Vertriebsschulungen war
SEHRGUT  jjes endlich mal etwas vollig anderes und geht sehr tief in die
psychologischen Hintergrinde eines Verkaufsgespraches. Zustatzlich
v erfahrt man sehr viel Uber sich selbst. Ich wiirde das Training jedem
empfehlen - auBer der Konkurrenz :-)

SEHR GUT

Sehr Praxisnahe und easy zur Umsetzung bzw Anwendung!

Erfahrungsbericht & Bewertung zu:
Fihrungskréafteprogramm

3| Harald D



https://www.provenexpert.com/jens-taubel/?mode=preview
https://www.provenexpert.com/jens-taubel/?mode=preview

Jens Taubel vermag es, mich als Mensch und Seminarteilnehmer, durch
SEHRGUT  seine persoénliche Art, den praxisbezogenen Inhalten zu 100% bei
jeweiligen Thema zu halten, mich zu begeistern und ermutigt mich
a7 persoénlich die erlernten Werkzeuge auf meine eigene Art und Weise zu
leben. Gesprache Uber “schwierige/sensible” oder persdnliche Themen
kdnnen mit Jens Taubel jederzeit vertrauensvoll gefuhrt werden. Hier
wurde und wird sehr individuell auf mich eingegangen.

v

SEHR GUT

Jens Taubel als mein Coach und Kursbegleiter hat mich absolut begeistert! Sein tiefes
BWL-Verstandnis und klares unternehmerisches Denken haben mir eine umfassende
Ubersicht tiber die diversen Themen der Unternehmensgriindung vermittelt.

Besonders fesselnd waren seine Erfahrungsberichte, die das Unternehmertum fir
mich regelrecht "schmackhaft" gemacht haben. Er teilte sein profundes Wissen und
seine Leidenschaft fir Sales/Verkauf mit mir und lieferte wertvolle Taktiken und
Kommunikationstipps, die im Business unschatzbar wertvoll sind und mir wertvolle
Werkzeuge fiir die Zukunft an die Hand gegeben haben.

v

SEHR GUT

Ein absoluter Fachmann, wenn es um Erfolg geht. Charismatisch. Motivierend.
Authentisch und beeindruckend. Eine Freude ihn zu erleben. Dankeschon.

Erfahrungsbericht & Bewertung zu:
Jens Taubel

;| Tatjana B.



https://www.provenexpert.com/jens-taubel/?mode=preview
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»Der grofdte Hebel

far den Erfolg
oder den Misserfolg
eines Unternehmens
Ist in Zukunft
der Mensch -
als Mitarbeitende
UND als Kunden.«

| JENSTAUBEL
b



Alexander Choucair
16 Rezensionen

vor einem Jahr
Positiv: Preis-Leistungs-Verhaltnis, Professionalitat

Ein Coaching mit Jens ist weit mehr, als ein triviales sich berieseln lassen. Es geht oft sehr tief, auch an
das Persénliche, um dadurch einen grofRen Sprung in der eigenen Entwicklung zu machen.

Umfangreiches praktisches Wissen, dass auf angenehme Ant und Weise, mit viel Witz und Charme,
beigebracht wird und einem als Jungunternehmer von unschatzbarem Wert ist.

Bleib so wie du bist! Die Zeit mit Dir war groBartig!

iy cetit mir

v

SEHR GUT

lens ist sehr erfahren. Erkonnte mich durch viele neue Inspiratinen fiir meinen unternehmerischen
Erfolg weiterhelfen. Und das alles allein in den ersten 60 min. Er ist sehr ehrlich und direkt und redet
nicht um den heifen Brei. Er ist auf jeden Fall weiterzuempfehlen.

Vv
SEHR GUT

Lieber Jens,

ich mochte mich herzlich bei dir bedanken. In unserer ersten Coaching-5tunde hast du mir die Augen
gedffnet und unseren Verkaufsprozess bis zum Abschluss optimiert. Deine Tipps und Ratschiage
haben uns nicht nur geholfen, sondern auch ein tolles Aktionsangebot fiir unsere Kunden entwickelt,
das wir sofort umsetzen konnten. VYon Anfang bis Ende war die Zusammenarbeit mit dir professionell
und leicht verstandlich. Ich komme gerne wieder auf dich zuriick, wenn es um die Optimierung
unseres Verkaufsprozesses geht.

Vielen Dank und bis bald!

Erfahrungsbericht & Bewertung zu e

Verkaufsakademie

22.02.2024 | Marco B.



https://www.provenexpert.com/jens-taubel/?mode=preview

v/
SEHR GUT

So geht Fihrung. Klasse. Wir haben eine ganz andere Sichtweise auf den gesamten
Betrieb erhalten durch das KnowHow von Jens Taubel. Spitze. Wir setzen direkt um

Erfahrungsbericht & Bewertung zu
Jens Taubel °

05.07.2023 | Matke O.

v

SEHR GUT

lens ist sehr erfahren. Erkonnte mich durch viele neue Inspiratinen fiir meinen unternehmerischen
Erfolg weiterhelfen. Und das alles allein in den ersten 60 min. Er ist sehr ehrlich und direkt und redet
nicht um den heien Brei. Er ist auf jeden Fall weiterzuempfehlen.

Erfahrungsbericht & Bewertung zu
Verkaufsakademie °

v

SEHR GUT

Jens Tauber ist ein Meister seines Fachs! Er hat mich mit seiner Keynote auf der
Buhne beeindruckt: emotional, authentisch, motivierend, inspirierend, auf den Punkt
gebracht! Jens ist ein Juwel fur jedes Unternehmen!

Erfahrungsbericht & Bewertung zu
Jens Taubel °

2407.2023 | Sebastian F




David Rautz
2 Rezensionen - 1 Foto

vor 3 Jahren

Flihrungskréafie-Training bestehend aus 6 Modulen Uber
einen Zeitraum von drei Jahren.

Die Seminarreihe hat meine Erwartungen deutlich
Ubertroffen!!

Die Inhalte waren sehr Praxisbezogen und kénnen im
taglichen Leben perfekt angewendet werden. Die
einzelnen Module waren, vom Inhalt und den
Trainingsmethoden, total unterschiedlich aufgebaut.
Man wusste nie was einen erwartet. :)

Fiir mich, mit Abstand, die beste Seminarreihe die ich bis

jetzt besucht habe.

Vv

SEHR GUT

Herrn Taubel wie auch seine Leistungen kann ich nur Empfehlen. Ich habe selten
einen Coach und Trainer in Sachen Kommunikation, Verkauf und Kundenbindung
dieser Qualitat erlebt. Einfach buchen und Erfolg generieren!

Erfahrungsbericht & Bewertung zu
Jens Taubel °

05.07.2023 | Henn H.







v

SEHR GUT

Jens Taubel ist eine inspirierende Personlichkeit mit groBartiger Buhnenprasenz, die
es versteht komplexe Inhalte mitreissend zu formulieren.
Vielen Dank fur den Vortrag!

Erfahrungsbericht & Bewertung zu
Jens Taubel °

Julia Heber
& Local Guide - 27 Rezensionen - 4 Fotos

vor einem Jahr
Herr Taubel Uberzeugt mit einer Kombination aus
umfassender praktischen Erfahrung, fachlicher
Expertise und Freundlichkeit. Man fihlt sich direkt wohl
und fachlich wunderbar beraten. Fiir jede Frage ist Zeit
und in seiner strukturierten Art bekommt man auch viele
Impuls und Denkanstofie tiber den Kern des Themas
hinaus. Ich empfehle Ihn und Seine Leistungen sehr
gerne weiter!




FUTUREX
STARS

BY 5 STERNE TEAM

»Jens Taubel ist ein ausgewiesener Experte auf dem
Gebiet moderner Fuhrung. Mit beeindruckenden

30 Jahren Erfahrung in Handelsbetrieben und
Konzernstrukturen und seiner eigenen FUhrungs-
akademie hat er sich zu einem Spezialisten auf
diesem Gebiet entwickelt.

Lassen Sie sich von der sympathischen und
gelassenen Art von Jens Taubel leiten und entdecken
Sie die entscheidenden Wege, die Fuhrung heute
gehen sollte, um Ihre Teams und Unternehmen
erfolgreich in die Zukunft zu fGhren.

Jens Taubels Uberzeugung, dass Menschlichkeit
gepaart mit Entscheidungsfreude zentrale Elemente
moderner Fuhrung sind, wird Ihnen wertvolle Einblicke
in das weite Feld der FUhrung und Teambildung geben.

Erfahren Sie, wie diese Prinzipien das Ruckgrat einer
zeitgemdalken Unternehmensflihrung bilden und lassen
Sie sich von seiner Kompetenz und fachlichen Expertise
inspirieren, das Thema FUhrung in Ihrem Unternehmen
weiter voranzutreiben.«

Thomas Muderlak
Inhaber Agentur 5 Sterne Redner







AUSZUGE

Die Presse
uber
Jens Taubel

www.jenstaubel.de



Statt Rezession: Zeit fiir eine Revolution im Verkauf

@ 10. Juli Fina lachrichten u hrichten

Warum Verkéufer und Kunden mehr Afféren haben sollten - ein Gewinn fiir alle! Jens Taubel inspiriert mit

200 Sekunden-Keynote einen Perspektivivechsel,

Verkaufer und Kunden sollten mehr Affaren haben! Ein Gewinn fur alle.

Besonders in den Zeiten von schwierigen Marktsituationen, Preiserhéhungen, Rezession und
Inflation, Fachkrafte- und Kundenmangel sind exzellente Menschen im Verkauf einer der wichtigsten
Wettbewerbsvorteile. Diese Menschen tun gut daran, sich bei der Kunden-Verkauferbeziehung
lieber wie bei einem romantisches Date als bei einen One-Night-Stand verhalten. Dauerhafte

belastbare Beziehungen entstehen, wenn beide Seite mehr Liebe und Zuneigung investieren.

Ein Gewinn flir alle Seiten. Denn Kunden profitieren ebenfalls von dieser Beziehung. Durch die

persénliche Zusammenarbeit, sparen Sie z.B. Zeit bei der Beratung, da der Verkaufer schon die
BedUrfnisse kennt und Geld, wenn es diese gute Beratung Fehlinvestitionen und Doppelausgaben

verhindert.




managerSeminare.de

#WEITERBILDUNGS- .
WEITERDENKER
STEIGENBERGER
GESUCHT GRANDHOTEL
: PETERSBERG
: G

IPFELTREFFEN DER WEITERBILDUNG 12. - 13. APRIL 2024

Seminarmarkt.de

Die Weiterbildungsplattform

Seminare

Experten > Jens Taubel

Personalentwickler, Trainer, Unternehmensberater

JENSTAUBEL




kfz betrieb

Onlinerecruiting: Gute Leute furs
Autohaus

1810.2018 | Von Dr. Martin Achter Autor Name

Mit World Wide Web und sozialen Onlinemedien die richtigen Mitarbeiter fiir Kfz-
Betriebe finden: Fihrungskraftecoach Jens Taubel zeigt beim Weckruf von
Mobile.de, wie Autohauser dies erfolgreich umsetzen konnen - und welche Wege
der Mitarbeitergewinnung noch immer in der realen Welt zum Ziel fihren.

Warum lohnt es sich, Stellenanzeigen auf
der Autohauswebsite zu verdffentlichen,
auch wenn man akut gar keine Mitarbeiter
sucht? Warum erhalten Kfz-Betriebe mit
Stellenausschreibungen auf Facebook und
Instagram nicht nur Bewerbungen
interessanter Kandidaten, sondern
erfahren auch mehr liber das eigene
Unternehmen? Und was sind die
Voraussetzungen und der Nutzen der
Bewerbersuche auf dem sogenannten
Zweitmarkt?

Fiihrungskréftecoach Jens Taubel beantwortet auf dem Business- und Fiihrungskriftecoach Jens
~Mobile.de Weckruf 2018 brennende Fragen rund um das

Thema Recruiting und stellt gemeinsam mit dem Inhaber . . ) .
einer Werkstatt mit Sitz in Siiddeutschland eine Verkaufer im Automobilvertrieb, unter

Taubel (47), der jahrelang als zertifizierter

erfolgreiche Personalmarketingkampagne per Social anderem bei Renault, tiatig war und eine
Media vor.

i . . Ausbildung als Kfz-Mechaniker absolviert
(Bild: Fuhrungskrafteschule)

hat, zeigt auf dem ,Mobile.de Weckruf
2018" auf, was Kfz-Betriebe im digitalen Umfeld und in der analogen Welt tun miissen, um die
richtigen Kandidaten zu finden. Mobile.de richtet das ,Forum fiir digitalen Automobilhandel”

am 22. November in Wiirzburg gemeinsam mit den Fachmedienmarken »kfz-betrieb« und

»Gebrauchtwagen Praxis« aus.
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»Entscheiden heildt,

ein Risiko einzugehen.

Keine Entscheidung
ZU treffen,
heildt,
das groldere Risiko
einzugehen. «

| JENSTAUBEL
b



Personalleiter
.today

TOP THEMEN DIGITAL RECRUITING WORKPLACE  VERANSTALTUNGEN  JOBMARKT

Rezession: So gelingt Unternehmen
sicher der Aufschwung.

f} By Pressedienst 23,

<  Teilen n X 7 ﬂ

Erfolgreiches Verkaufen in der Krise: erfolgreiche Strategien fir Menschen im Verkauf und Unternehmen.

In Zeiten wirtschaftlicher Unsicherheit und Rezession ist die Kunst des
Verkaufens wichtiger denn je. Doch wie kénnen Menschen im Verkauf
und Unternehmen erfolgreich bleiben und ihre Umsatze steigern? Jens
Taubel, Experte fiir Verkauf und Fiihrung, gibt 20 wertvolle Tipps fur
erfolgreiches Verkaufen in der Rezession.

Die Zahl der Unternehmensinsolvenzen ist im Vergleich zum Vorjahr um
20 Prozent gestiegen. Besonders aufféllig ist, dass die
Unternehmensgrolie mittlerweile hoch ist. Das bedeutet, dass eine groRe
Anzahl von Mitarbeitern betroffen ist. Und wo Schatten ist, ist auch Licht

- es werden Arbeitskréfte frei und fiir den Vertrieb relevant: Kunden und



https://www.personalleiter.today/rezession-so-gelingt-unternehmen-sicher-der-aufschwung/

BRANCHEN-NACHRICHTEN .

Mr. 4 - April 2007

Nerbrawcher frewen sich sher gestisgenes Niveau bheim Servics - Mit wirksamen Aktisnen kinnen Uniemehmer Aufiraggeher enger an sich hinden

Kunden sind offen fur Gesprache und wollen einbezogen werden

Gaste Erfahrungen

Rezession: So gelingt
Unternehmen sicher der...
Erfolgreiches Verkaufen in der Krise:

erfolgreiche Strategien fur Menschen
im Verkauf und Unternehmen.
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|  saall 1| Eine elektrisierende Echizeit-Kampagne

e gewinnt dem Kkultigen Renault Twizy
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—_— Industrie- und Handelskammer ) )
. Bonn/Rhein=Sieg Mediathek Broschure

IHK-Jahresthema 2014: ,Deutschland im
Wettbewerb: Gutes sichern - Neues wagen”

IHK-Jahresthema 2014: ,Deutschland
Im Wettbewerb: Gutes sichern - Neues
wagen”

-"F _q‘_

. Willkommen

__:;'_-'-: peir® Z_.T .
jE‘r - 'FPI‘““"“
| pp_DE'
e \ aralallT —a=n
Firmenbesuch - v. |.: Dario Thomas {IHK-Fachkrafteberater), Jens Taubel {Leiter Renault
Miederlassung Rhein-Sieg, Sankt Augustin) und Edgar Bastian (Wirtschaftsforderer Sankt
Augustin).

 fUr Innovationen, die gehoben werden mi

Praktische Beratung zur Fachkraftesicherung erhalten Sie bei:
Daric Thomas, Tel.: 0 4-148, dario.thomas@bonn.ihk.de







MEIN ANGEBOT

Mehrwert
far lhre
Veranstaltung

www.jenstaubel.de
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lhre Veranstaltung

Sicher haben Sie...
- lhre Veranstaltung von langer Hand geplant
wichtige Gaste eingeladen
inhaltsvolle Themen vorbereitet
einige Ressourcen investiert

viele erwartungsvolle Teilnehmende
klare Ziele fir Ihre Veranstaltung definiert.

Als 5-Sterne Keynote-Speaker mit 30 Jahren Erfolg
in FUhrung und Verkauf, hilft Innen Jens Taubel, die
Ziele zu erreichen, die Sie mit lhrer Veranstaltung
verfolgen. Jens Taubel macht lhre Veranstaltung zu
einem vollen Erfolg.

GEMEINSAM SCHAFFEN WIR
EINE VERANSTALTUNG,
DIE IN ERINNERUNG BLEIBT.

Denn am Ende des Tages geht es nicht nur darum,
eine Veranstaltung zu planen, sondern Erlebnisse
zu schaffen. Erlebnisse, die einen bleibenden
Eindruck hinterlassen. Beginnen Sie diese Reise
gemeinsam mit Jens Taubel.

94
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Was Sie von JENS TAUBEL
erwarten konnen:

e Einen erfahrenen und
praxiserprobten Experten, der
lhnen auf Augenhéhe begegnet!

e Einen mitreissenden und
humorvollen Redner!

e Einen Redner, der die verschiedenen
Sprachen eines Unternehmens
versteht - und selbst auch spricht!

e Die besten aktuellen Inhalte fur lhre
Veranstaltung & lhr Unternehmen,
gemaB lhren Winschen begeisternd
und nachhaltig prasentiert!

e Inhaltsreiche und fesselnde Rhetorik,
gespickt mit treffenden Analogien,
die das Verstandnis erleichtern!
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JENSTAUBEL

KLAR! MEHR! ERFOLG!

IHR EVENT-SPEAKER FUR

e Fuhrungskraftetagungen

e Keynote-Vortrage

e Kick-off-Veranstaltungen

e Kongresse

e Kundenveranstaltungen

e Mitarbeiterveranstaltungen

* Verbandstreffen P
e Verkaufsmeetings ¥ '
e Unternehmertreffen E
e und viele Anlisse mehr . ¢

e mit Zufriedenheitsgarantie
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Personliche Mitteilung

Herzlichen Dank fiir Ihr Interesse.

Als Speaker biete ich Ihnen eine Atmosphare, die
von Sympathie und Vertrauen gepragt ist. Ich
garantiere Ihnen fesselnden Themen und einem
packenden Vortragsstil.

lhr Vortrag ist gespickt mit lebhaften Beispielen
und praxisorientierten Demonstrationen.

Die Prasentation mit Hingabe und
mitreiBender Begeisterung
garantiert lhnen begeisterte
Zuhérer und Teilnehmer.

Buchen Sie mich als Redner und
erleben Sie eine Veranstaltung,
die Sie inspiriert, motiviert

und nachhaltig bereichert.

Ich freue mich auf Sie!

Sonnige GruBe,

T Dong. Tl



JENSTAUBEL

KLAR! MEHR! ERFOLG!

Gespannt und neugierig
auf Jens Taubel?

Dann fragen Sie jetzt an.

Telefon: +49 (0) 2223 -906176
E-Mail: info@jenstaubel.de

Proven Expert
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