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Über 3 Jahrzehnte 

Erfahrung aus erster Hand

Experte für Verkauf und Führung

Mitarbeitende- und
Führungskräfteentwickler

TOP 10 Coach

erfolgreicher Manager

inspirierender Vortragsredner 

erfahrener Unternehmer

erfahrener Trainer 

Entwickler von Organisatoren
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Zahlen,
Passion 
& Werte

JENS TAUBEL
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20.000+ 

Verkaufs-

abschlüsse

500+ Trainings 

& Coachings 

3.000+ Teilnehmer

15 Länder bereist

auf 4 Kontinenten 

Freizeiten für 
> 12.000 Kinder &
Jugendliche
organisiert

>100 
Tauchgänge

50+ Vorträge

1.000+ Karnevalsorden

verlie
hen bekommen

13 1 - JENS TAUBEL 



183 cmKörperlänge

45 Schuhgröße

>1.250.000 Km Auto, 
Flugzeug, Bahn, Schiffs -und

Fahrradkilometer zurückgelegt

>50 Hochzeits
feiern

organisiert u
nd

durchgeführt

9000+KM imRenntempogefahren

156 Jahre Gesamtalter

der Familie und Tiere

1 x Hubschraubergeflogen

9x mit Hausrat

umgezogen

>10 Jahre
registriertes 
und förderndes
Mitglied der DKMS 
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»Wenn Du heute 
nichts änderst, 

ist morgen 
wie gestern.«

JENSTAUBEL
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»EINE FÜHRUNGSKRAFT 
ENTWICKELT MENSCHEN.

Durch die Art und Weise 
unserer Führung machen wir
 es ihnen leicht oder schwer.

Wir leiten Menschen auf den
 richtigen Weg oder auf den falschen.

Wir holen das Beste aus ihnen heraus
oder unterdrücken sie.

Wir stärken ihre Integrität oder wir
verderben sie – 

ob wir es wollen oder nicht.«

Peter F. Drucker: *1909 in Wien, Österreich -
†2005 österreichischer/amerikanischer

Ökonom und Managementberater
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Transparenz

»Transparenz
bedeutet, dass man
nicht nur das sagt,

was man denkt,
sondern auch, was

man tut und warum
man es tut.«

Peter F. Drucker: *1909 in Wien,
Österreich - †2005

österreichischer/amerikanischer
Ökonom und Managementberater

Respekt
»Respektiere deine
Mitarbeiter und sie

werden dich
respektieren.«

Brian Tracy: *1944 in Kanada
Motivationstrainer und Autor

Gesundheit

»Gesundheit ist 
nicht alles, 
aber ohne 

Gesundheit ist alles
nichts.«

Arthur Schopenhauer: *1788 in Danzig,
Preußen - †1860 deutscher Philosoph
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Integrität

»Integrität bedeutet, 
dass du tust, 

was richtig ist, auch
wenn niemand

hinschaut.«

J.C. Watts: *1957 in Eufaula, 
Oklahoma, USA 

US-amerikanischer 
Politiker und Pastor

Sorgfalt

»Sorgfalt ist 
die Währung 
des Lebens.«

Steve Maraboli: *1975 in New Jersey,
USA US-amerikanischer Redner, Autor

und Verhaltenswissenschaftler

Wert
schöpfen

»Der Schlüssel zum
Erfolg ist es, Werte zu

schaffen. 

Wenn du etwas gibst,
das einen echten

Wert hat, dann wird
der Erfolg

automatisch folgen.«

John C. Maxwell: *1947 in Garden City,
Michigan, USA US-amerikanischer Autor

und Redner im Bereich der
Führungsentwicklung
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Inspiration

»Inspirierende
Führungskräfte

schaffen 
nicht nur 
Follower,

sondern auch neue
Führungskräfte.«

Warren Bennis: *1925 in New York City,
New York, USA - †2014 

US-amerikanischer Management
-experte und Buchautor

Nachhaltig-
keit

»Die größte
Bedrohung 

für unsere Umwelt 
ist der Glaube, 
dass jemand

anderes 
sie retten wird.«

Robert Swan: *1956 in Durham, England
britischer Umweltschützer 

und Abenteurer

Sinn-
haftigkeit

»Sinnhaftigkeit
entsteht, 

wenn Sie Ihren
Fähigkeiten 

einen 
größeren Zweck

geben.«

Amit Ray: *1960 in Kalkutta, Indien
indischer Autor und spiritueller Lehrer
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Spass

»Spaß zu haben
ist der beste Weg,

um großartige
Dinge zu tun.«

Herm Albright: *1876 in Wisconsin, USA -
†1944 US-amerikanischer Schriftsteller
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Unt﻿erhaltsam
Inspirierend

Kurzweilig

KEYNOTES

2

www.jenstaubel.de





Wer kennt nicht das Gefühl, von
einer Flut von Aufgaben, E-Mails
und PowerPoint-Präsentationen
überrollt zu werden und dem
ständigen Druck der  Arbeits-
belastung und Überforderung,
nicht gewachsen zu sein? 

Wie können wir Menschen
dieser Überlastung langfristig
standhalten? 

Diese Frage stellen sich viele. 

Aus seinem früheren Arbeits-
alltag als Führungskraft eines
bekannten Automobilkonzerns
kennt Jens Taubel solche
Situationen nur zu gut .

Doch keine Panik! Jens Taubel
hat erprobte Strategien, um mit
der Belastung durch die Vielzahl
von Aufgaben umzugehen.

VORTRAG

Ein wichtiger Tipp: 
Delegieren Sie! 

Übertragen Sie Verantwortung
und Zuständigkeiten geschickt
an Ihre Teammitglieder. 

So schaffen Sie sich Freiräume für
die eigentliche Kernaufgabe einer
Führungskraft: Das effektive und
zielgerichtete Führen.

Sie werden feststellen, dass Ihre
Teammitglieder an ihren neuen
Aufgaben und Verantwortungen
wachsen und sich stärker mit
ihrer Arbeit und dem Unter-
nehmen identifizieren. 

Auf diese Weise können Sie
sich auf das konzentrieren,
wofür Sie als Führungskraft
eigentlich da sind: ein Team
zum Erfolg führen!
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Delegiere oder Verliere!
Freiraum schaffen für

effektive F﻿ührun﻿g.





VORTRAG

272 - KEYNOTES  Unt﻿erhaltsam Inspirierend Kurzw﻿eilig

Tipps und Tools 
für erfolgreiche﻿s 

Sales & Leadership

Die einzigartige Verschmelzung
von Vertriebskompetenz und
Führungserfahrung erwartet Sie in
der Begegnung mit dem Experten
für Führung & Verkauf Jens Taubel. 

In mehr als 30 Jahren als
Führungskraft in Sales-Positionen
hat sich Jens Taubel ein
reichhaltiges und praxiserprobtes
Repertoire an Wissen  angeeignet.

Im Fokus seiner Arbeit stand dabei
immer das Engagement für den
nachhaltigen Verkauf. 

Jens Taubel nimmt Sie mit auf eine
Reise zu modernen und erprobten
Methoden von Führung & Verkauf. 

In spannenden und kurzweiligen
Vorträge gewährt er Einblicke in
erfolgreiche Strategien und stellt
vor

innovative Tools vor.

Er gibt handfeste Tipps aus der
Praxis, mit denen Sie Ihre
Führungsverantwortung effizienter
gestalten können. 

Er zeigt überzeugend auf, dass die
Verbindung von Sales und Leader-
ship nicht nur machbar, sondern
unabdingbar für den Erfolg Ihres
Teams und Unternehmens ist.

Entdecken Sie frische Perspektiven
und effektive Werkzeugen, mit
denen Sie Ihre Führungsrolle noch
erfolgreicher ausfüllen werden.

Jens Taubel wird auch Sie, Ihre
Mitarbeitenden und Ihre Gäste
mit dem bemerkenswerten
Spektrum seines  langjährigen
Erfahrungsschatzes inspirieren.





VORTRAG
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Hinhören, forde﻿rn,
wertschätzen.

So geht moderne Führung.

Hinhören, fordern, wertschätzen.
“Das ist der harmonische Drei-
klang moderner Führung”, sagt
Jens Taubel. Leidenschaftlich
betont er die Bedeutung der
menschlichen Komponente. 

Gerade in Zeiten, in denen Teams
nicht mehr ausschließlich an
einem physischen Ort arbeiten
und hybrides Arbeiten zur
Normalität geworden ist.

Großen Wert legt er dabei auf die
Unterscheidung zwischen bloßem
Zuhören und aktivem Hinhören. 

Beim Hinhören geht es für ihn nicht
nur um das Offensichtliche,
sondern auch um Untertöne und
das, was zwischen den Worten
gesagt wird.

Über 30 Jahre Führungserfahrung
haben immer wieder bestätigt:
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter
wollen nicht nur gehört, sondern
auch gefordert werden.

Können diese Verantwortung
übernehmen und innerhalb von
Projekten eigenständig Entschei-
dungen treffen, hat das Vorteile. 

Es fördert das Wachstum stärkt
das Zugehörigkeitsgefühl und
trägt zur Zufriedenheit der
Mitarbeitenden bei.

An dieser Stelle rückt die
Führungskraft wieder in den Fokus. 

Jens Taubel betont, dass es
entscheidend ist, solche
Leistungen zu erkennen und
anzuerkennen, um die
Zufriedenheit und Begeisterung
der Mitarbeitenden zu fördern. 

Sein Dreiklang der modernen
Führung dient als Leitfaden für
eine positive und effektive Führung
in der heutigen Zeit. 

Lassen Sie sich von Jens Taubel
inspirieren. Entdecken Sie, wie
viel Spaß Führung machen kann!





VORTRAG
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Warum Verkäufer & Kunden
mehr Affären haben sollte﻿n.



»Besser werden.
Mehr erreichen.

Oft genügt es 
einfach schon, 

das Falsche
wegzulassen, 

um mehr Erfolg 
zu haben!«

JENSTAUBEL
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verpflichtet

AUSZEICHNUNGEN
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Vorsitzender 
IHK-Prüfungsausschuss 
Betriebswirt IHK 
Master Professional

2017 Ehrennadel in Bronze 

IHK/Bonn-Rhein-Sieg 
für 10 jährige
Ehrenamtstätigkeiten

Industrie- und
Handelskammer
Bonn/Rhein-Sieg 
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2014

2010 SILBER

INTERNET - SALES - AWARD
der Fachzeitschrift Kfz-Betrieb

2006 TOP 10

VERTRIEBS - AWARD
der Fachzeitschrift Kfz-Betrieb

2016 LEAD AWARD 

Bestes Training für
erfahrene
Führungskräfte
Crestcom

2014 GOLD

Bester Autohändler
Deutschlands
Kundennote: 1,6
Autobild
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2000 - 2010

GOLD & TOP 10

Rallye-Raid-Teilnehmer,
Wüstenrallyes & mit
internationaler 
C-Rennlizenz

2004
ausgebildeter 
Padi-Rescue-Diver
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KUNDENLISTE

AUSZUG AUS DER
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»Lebenslanges 
Lernen ist eine

Grundvoraussetzung
für dauerhaften 

Erfolg.«

JENSTAUBEL
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Stationen &
Meilenst﻿eine

TIMELINE

5
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1971
Geboren und
aufgewachsen 
in der Messestadt

1987 Ausbildung
zum KFZ-
Mechaniker

1990 - 1992
“Gelber Engel”
Praxis- und 
Lebenserfahrung 
gesammelt

1993 
Ausbildung zum
Groß- und Außen-
handelskaufmann
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1995 
Zertifizierung 
zum Verkäufer

1999 Mitsubishi
TOP-Verkäufer 

Sales Experience
New York für 
Top Performer

1995
EXPO 2000 Hannover
HR & Sales-Projekte
Teil des Auswahlteams

1999 
General Manager
Operations / Prokurist
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2007 Vertriebsleiter
Gebrauchtwagen
Deutschland

2012 General Manager
Niederlassung
Köln/Rhein-Sieg

2004
ausgebildeter Padi-
Rescue-Diver

2006
Master Professional in
Business Management
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2014 Gründer, Inhaber 
& Geschäftsführer

Führungs- & Verkaufs-
Akademie

JENS TAUBEL 
CONSULTING I 

COACHING I TRAINING I 
  KEYNOTE-SPEAKING 

EXPERTISE &
WEITERBILDUNGEN

Verkaufs- und
Verhaltenspsychologie

lizenzierter scan-Coach

DNLA-Diagnostiker

Trainer für Stress-/und
Burnout-Prävention 
(FH Potsdam)

Professional Scrum-
Master (PSM)

Professional Agile
Leadership (PAL-I)

zertifizierter Blended-
Learning-Trainer
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Ralf Ragnik
Fußball-
Erfolgstrainer

Wolfgang Overath
Fußball-
Weltmeister

Russell Garcia
Hockey-Olympia-
Sieger und 
Weltmeister-Trainer

Jens Taubel im
Gespräch mit
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»Ist das WARUM klar, 
ist das WIE 
schon fast 
erledigt.«

JENSTAUBEL
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Führungs-
Ratg﻿eber

Whitepaper
Podcast

PUBLIKATIONEN
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RATGEBER

jenstaubel.de
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jenstaubel.de

WHITEPAPER
656 - PUBLIKATIONEN



jenstaubel.de

Sichern Sie sich Ihr kostenloses Whitepaper! 

Meistern Sie den Prozess einer reibungslosen Termin-
vereinbarung.  Mit dem Whitepaper ”Expertentipps für eine
geschmeidige Terminvereinbarung” erhalten Sie wertvolle
Tipps aus der Praxis, die Ihnen genau dabei helfen. 

Besuchen Sie jenstaubel.de und starten Sie noch heute
mit der Optimierung Ihrer Terminplanung.

666 - PUBLIKATIONEN

WHITEPAPER



Apple 

Audible

Amazon

Spotify

mit 
     Jens Taubel

REVOLUTION FÜR
DEINEN VERKAUF UND 

DEINE FÜHRUNG

PODCAST
676 - PUBLIKATIONEN





Begeistertes
Feed﻿back

unserer Kund﻿en

TESTIMONIALS
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www.jenstaubel.de



ProvenExpert ist eine
Online-Plattform, die das

Vertrauen der Kunden in ein
Unternehmen widerspiegelt. 

5 Sterne sind ein Zeichen
dafür, dass Kunden mit

unseren Dienstleistungen
oder Produkten äußerst

zufrieden waren.
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Richtig gut zugeschnittene Schulung, für die eignene Bedürfnisse optimiert.
Jederzeit bereit auf Fragen, Wünsche und Unklarheiten einzugehen.
Aufgelockerte Tagesseminare mit genügend Pausen und verschiedensten
Aufgaben für die Teilnehmer, um die Fülle der Informationen aufzunehmen
und zu speichern. Kompetenter Vortragender der sein Handwerk
beherrscht!

Nach über 30 Jahren mit unterschiedlichesten Vertriebsschulungen war
dies endlich mal etwas völlig anderes und geht sehr tief in die
psychologischen Hintergründe eines Verkaufsgespräches. Zustätzlich
erfährt man sehr viel über sich selbst. Ich würde das Training jedem
empfehlen - außer der Konkurrenz :-)
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Jens Taubel vermag es, mich als Mensch und Seminarteilnehmer, durch
seine persönliche Art, den praxisbezogenen Inhalten zu 100% bei
jeweiligen Thema zu halten, mich zu begeistern und ermutigt mich
persönlich die erlernten Werkzeuge auf meine eigene Art und Weise zu
leben. Gespräche über “schwierige/sensible” oder persönliche Themen
können mit Jens Taubel jederzeit vertrauensvoll geführt werden. Hier
wurde und wird sehr individuell auf mich eingegangen.
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»Der größte Hebel 
für den Erfolg 

oder den Misserfolg
eines Unternehmens 

ist in Zukunft 
der Mensch - 

als Mitarbeitende 
UND als Kunden.«

JENSTAUBEL
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»Jens Taubel ist ein ausgewiesener Experte auf dem
Gebiet moderner Führung. Mit beeindruckenden 
30 Jahren Erfahrung in Handelsbetrieben und
Konzernstrukturen und seiner eigenen Führungs-
akademie hat er sich zu einem Spezialisten auf 
diesem Gebiet entwickelt. 

Lassen Sie sich von der sympathischen und 
gelassenen Art von Jens Taubel leiten und entdecken
Sie die entscheidenden Wege, die Führung heute 
gehen sollte, um Ihre Teams und Unternehmen
erfolgreich in die Zukunft zu führen. 

Jens Taubels Überzeugung, dass Menschlichkeit
gepaart mit Entscheidungsfreude zentrale Elemente
moderner Führung sind, wird Ihnen wertvolle Einblicke 
in das weite Feld der Führung und Teambildung geben. 

Erfahren Sie, wie diese Prinzipien das Rückgrat einer
zeitgemäßen Unternehmensführung bilden und lassen
Sie sich von seiner Kompetenz und fachlichen Expertise
inspirieren, das Thema Führung in Ihrem Unternehmen
weiter voranzutreiben.«

  Thomas Muderlak
Inhaber Agentur 5 Sterne Redner
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Die Presse
über

Jens Tau﻿b﻿el
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»Entscheiden heißt, 
ein Risiko einzugehen.

Keine Entscheidung 
zu treffen, 

heißt, 
das größere Risiko

einzugehen. «

JENSTAUBEL
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Mehrwe﻿rt 
für Ihre

Verans﻿taltung

MEIN ANGEBOT

9

www.jenstaubel.de



Sicher haben Sie...
Ihre Veranstaltung von langer Hand geplant
wichtige Gäste eingeladen
inhaltsvolle Themen vorbereitet
einige Ressourcen investiert
viele erwartungsvolle Teilnehmende
klare Ziele für Ihre Veranstaltung definiert.

Als 5-Sterne Keynote-Speaker mit 30 Jahren Erfolg 
in Führung und Verkauf, hilft Ihnen Jens Taubel, die 
Ziele zu erreichen, die Sie mit Ihrer Veranstaltung
verfolgen. Jens Taubel macht Ihre Veranstaltung zu 
einem vollen Erfolg.

GEMEINSAM SCHAFFEN WIR 
EINE VERANSTALTUNG, 

DIE IN ERINNERUNG BLEIBT. 

Denn am Ende des Tages geht es nicht nur darum,
eine Veranstaltung zu planen, sondern Erlebnisse 
zu schaffen. Erlebnisse, die einen bleibenden
Eindruck hinterlassen. Beginnen Sie diese Reise
gemeinsam mit Jens Taubel.

Ihre Veranstaltung
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Einen erfahrenen und       
praxiserprobten Experten, der           
Ihnen auf Augenhöhe begegnet!

Einen mitreissenden und       
humorvollen Redner!

Einen Redner, der die verschiedenen
Sprachen eines Unternehmens
versteht  - und selbst auch spricht!

Die besten aktuellen Inhalte für Ihre
Veranstaltung & Ihr Unternehmen,  
gemäß Ihren Wünschen begeisternd   
und nachhaltig präsentiert!

Inhaltsreiche und fesselnde Rhetorik,
gespickt mit treffenden Analogien,       
die das Verständnis erleichtern! 

Was Sie von JENS TAUBEL 
erwarten können:

959 - MEIN ANGEBOT  Mehrwert für Ihre Veranstaltung



Führungskräftetagungen

Keynote-Vorträge

Kick-off-Veranstaltungen

Kongresse

Kundenveranstaltungen

Mitarbeiterveranstaltungen

Verbandstreffen

Verkaufsmeetings

Unternehmertreffen

und viele Anlässe mehr

mit Zufriedenheitsgarantie

IHR EVENT-SPEAKER FÜR

969 - MEIN ANGEBOT  Mehrwert für Ihre Veranstaltung



Herzlichen Dank für Ihr Interesse. 

Als Speaker biete ich Ihnen eine Atmosphäre, die

von Sympathie und Vertrauen geprägt ist. Ich

garantiere Ihnen fesselnden Themen und einem

packenden Vortragsstil. 

Ihr Vortrag ist gespickt mit lebhaften Beispielen

und praxisorientierten Demonstrationen. 

Persönliche Mitteilung

Die Präsentation mit Hingabe und

mitreißender Begeisterung

garantiert Ihnen begeisterte 

Zuhörer und Teilnehmer.

Buchen Sie mich als Redner und

erleben Sie eine Veranstaltung, 

die Sie inspiriert, motiviert 

und nachhaltig bereichert. 

Ich freue mich auf Sie!

Sonnige Grüße ,

Ihr Jens Taubel
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Gespannt und neugierig 
auf Jens Taubel?

Dann fragen Sie jetzt an.

Telefon: +49 (0) 22 23 - 90 61 76
E-Mail: info@jenstaubel.de



Herausgegeben von:

Jens Taubel Consulting | Coaching | Training
Inhaber: Jens Taubel 

Im Sönning 6 | 53639 Königswinter | 
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